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事業拡大を目指し、マーケットエリアの
拡大 岡山県岡山市
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菓子食品卸売事業 / 菓子食品製造販売

新卒から東京で就業していましたが、災害に強く、
自然豊かな環境で子育てをしたいと思い、岡山県へ
の移住を決意しました。その後の就職活動で、事業
内容や理念に魅力を感じた当社に応募したところ入
社することができました。市場としても逆風が吹く
中、菓子食品卸売事業から自社商品への販売に重点
を移しつつあるタイミングでの入社で、新入社員の
私も即戦力として、会社としての新しい課題を乗り
越える必要性があり、責任重大ではありますが、や
りがいを感じております。

当社としてほぼ未開拓だった中部地区を担当し、
2022 年 4 月から営業活動を実施したところ、前年
売上実績がほぼゼロだった中部地区のスーパー・ド
ラッグストア等の量販店 ( 大手食品問屋の A 社 / 名
古屋支店経由での取引 ) に、当社商品を導入するこ
とができ、早速売上に貢献して頂けました。

営業としてもバイタリティーあふれる行動力で積
極的にお客様との商談に臨む姿勢を持ち合わせて
いる点には感銘をうけます。また、ただ単なる行
動のみならずしっかりとした数字を把握した上で、
提案資料に落とし込み、緻密な数字の積み上げを
している点が他の営業スタッフに対しての刺激に
繋がっていると感じています。社外のみならず当
社がこれまでに気づいてない点をより良い形で提
案をしてくれるなど、横山氏が会社の中で与える
影響が日増しに大きくなっているので、今後当社を
担う人材へと育ってくれることを期待しています。

印刷業、電子機器商社主な経歴：

代表取締役

役職名： 営業部主任

横山 裕太 氏

年　齢： 37 歳
家族構成：妻、娘 2 人
出身地： 還流ルート：福岡県 I ターン
業務遂行手段： 事務所での業務

創業 12 年目を迎えた当社は、地方経済の活性化を目指して岡山を中心に地方に埋もれたお菓子を発掘して全国
へ流通させることにより 11 期連続成長を遂げてきました。また、上場を目指す企業として、より一層の売上拡
大と新たな価値の創造で地域と共に成長できる企業となるために、菓子食品卸売事業を行うだけでなく、営業部
と企画開発部などが連携し自社商品の開発や自社製造にも力を入れています。そんな中、2022 年 10 月に新工場
の建設を計画。自社製造を強化する一方で、取引先の少ないエリアでの営業力強化や既存顧客のフォロー体制強
化が課題として浮き彫りになり、この課題を解決するため、取引金融機関を通じてプロフェッショナル戦略拠点
に相談しました。

上場を見据えた事業拡大のための営業力強化

まずは、既存顧客へのフォロー体制を強化し、取引先の少ないエリアでの営業力強化や販路拡大を行う必要
がありました。即戦力人材として、法人営業のご経験があるのはもちろん、お客様からの信頼を得ながら、しっ
かりと数字を追える方を人材要件としていたところ、横山氏をご紹介いただきました。前職では既存顧客へ
の深耕営業の経験があり、実績もある横山氏はお人柄も良く、持ち前の行動力でミッションを達成できると
思い採用しました。その行動力でチームに良い影響を与え、今までの経験を活かしながらリーダーシップも
発揮していただきたいと考えています。

既存顧客へのフォロー体制強化と販路拡大

持ち前の貪欲さ・ハングリー精神からの行動力・実行力で確実にお客様との信頼関係を築き売上拡大に尽力い
ただいています。2022 年 4 月に入社したばかりですが、2 年後 3 年後に期待が持てる人材だと確信しています。
また、ルールや仕組み作りについても気付いたことは周りに発信し積極的に改善に取り組んでいただいていま
す。周囲とのコミュニケーションも円滑に取りながら、自身に与えられたミッションに真摯に向き合っていま
す。当社の「いいコト、いいモノ、つなぐ」というコンセプトに共感しながら、ここで成し遂げたいこととし
て自身のビジョンも明確に持っているため、これからの活躍に期待しています。

過去の経験を生かして、緻密なデータからの提案営業の形づくり

田中 悟 氏

株式会社リノ64 岡山県


