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県外に初めてお土産物産直営店をオープン
するため新規立ち上げのサポート 和歌山県

橋本市
1935

20

年

名

和歌山県、奈良県、大阪府を主に土産品
を道の駅等へ卸売り 及び PB 商品の開発
販売

JOINS のサイトよりエントリー。奈良に新しい土産
店をオープンするという案件で、地元の仕事に携わ
れること、広告会社での経験を活かせる仕事だった
ことが応募のきっかけです。仕事内容は、内装業者
との打ち合わせ、ロゴや POP 等のデザイン手配で、
オープンまで時間がなかったため大変な部分もあり
ましたが、希望予定日に間に合わせる事ができ良かっ
たです。企業の担当者様とも協力して進めることが
でき、実際にお店が出来たところをみれて、とても
嬉しく感じました。

店舗は予定通り 10 月にオープンすることができ、
まだ定量的な成果を表す段階ではありませんが順
調なオープンができたと評価しています。3 か月
契約を 2 か月に圧縮して対応いただき、密度の高
い打ち合わせができたと思っています。

この度『新規店舗立ち上げ』という課題に対しての副
業人材採用までに２度の面談を実施しました。渡辺氏
は初回面談から当社の目標と課題を理解しようと積極
的にご質問され、最終面談では前回得た情報を基に課
題達成までのスケジュールや具体的な策を共有してく
ださり、当社としても安心してお願いできました。ま
た新店舗オープン予定地の土地勘もお持ちで、周辺店
舗などの情報も積極的にリサーチしてくださったこと
も採用の決め手となりました。採用後も店舗オープン
日に向けてスピード重視でありながら、進捗状況など
の情報共有は担当者と密に取り、とても丁寧に取り組
んでくださいました。

広告代理店営業主な経歴：

代表取締役社長

役職名： ---

渡辺 幸 氏

年　齢： 47 歳
家族構成：---
出身地： 還流ルート：--- その他
業務遂行手段： 遠隔業務と月数回の対面会議

コロナ渦の影響でお土産品のメイン顧客であるインバウンド客が無くなり、販売増対策として EC サイト販売
強化により売上を伸ばしつつありましたが、さらに売上及び利益を増やすためにプライベート商品を販売する
実店舗の開設を計画しました。
しかしながら従来は取引先への卸売りが主であり、実店舗を開設した経験が無いので、新規店舗を作るために
は何が必要か、２か月というタイトなスケジュールでどのような計画を立てるのか、店舗立ち上げのノウハウ
と専門知識を有する副業人材を求めていました。

コロナ以降、売上増対策として PB 商品を販売する実店舗を開設

新店舗予定地である奈良市在住の方であったので、地元の人の動きや地域特性など、具体的なアウトプットが
期待できました。また、出身が広告業界の方であり独自の人脈をお持ちであったので、地元に密着した店舗立
ち上げの具体的なアドバイスに期待しました。
当初３か月契約でしたが、店舗開設スケジュールが２か月であったため、契約期間を２か月に短縮して実行し
ました。

イチゴに特化したお土産専門店の新規オープン立ち上げ

店舗立ち上げ経験者であったので 2 か月という極めて短いスケジュールで、週 1 回ではなく、頻繁なペースで打
合せをおこなうことができ、店舗開設地の周囲のお客の動線であったり、地域特性をアドバイスいただけました。
また、広告業界出身とのことなので幅広い人脈をお持ちで、例えばお店のロゴ「Ichigo nara Ichie」のロゴを地元
で安く作ってくれる人を紹介していただきました。
客単価も想定していた単価に近く、あとはいかに多くのお客様に来ていただけるかだと思います。
また、オープン後にするべき課題も見えてきました。例えば、ブランドイメージの守り方、知名度のあげ方、効
果的な商品陳列のやり方等、新たな副業人材が必要になると考えています。

新店舗立ち上げに向けた行動計画、スケジューリング

岡崎 悦也 氏

株式会社オカザキ紀芳庵57 和歌山県


